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Las personas son diferentes,

pero todos tienen suenos y preocupaciones




Las necessidades de los
clientes combinan con
nuestra propuesta de valor?

Objetivos

Guardar - Futuro -
Casa - Jubilacion

Mercac!o
Financeiro

Volatilidad/Riesgos - Porftfolio
- Bolsa - Bonos



Piedra de Rosetta
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Tenemos que encontrar
nuestra Piedra de Rosetta




Para que las personas guardan dinero
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Para precaverse | Para mantener su
(Constantiniades) Pa ra aumentar esta ndar de V|da

consumo futuro en el futuro
(Fisher e Euler) (Friedman / Modigliani)




3 Cajitas

Em 2010 Itaud cred um processo de recomendacion de inversiones
automatico, com base en suitability y finanzas personaels.

Por que la forma ideal de invertir em cada una es diferente.

4

projectos
y suenos
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Edad Anos de Sueldo

1 ano
45 3 anos

6 anos
65 9 anos




Edad | % de ahorro
25-40 | Edad - 15

45 Edad - 10

50 Edad
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Investir é.wmv

Por el mismo motivo por el cual las personas no
hacen exercicios y comen pocas frutas.

Inversion de preferencias (descuento hiperbdlico)
(Lowenstein e Prelec)



Cuanto esfuerzo usamos para crear produtos

y servicios que realmente ayuden las personas <0

a ahorrar?
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Bankof America 2

SAVE MORE
TUMURROW

.ull

PRACTICAL BEHAVIORAL FINANCE
SOLUTIONS TO IMPROVE 401(K) PLANS

SHLOMO BENARTZI




Sera que las finanzas personales no puedeniser

nuestra piedra de Rosetta?




